Grenzwertige Infos

Grenzginger-Versicherungen sind kompliziert, neutrale Berater schwer zu finden

Von René Zi_qpeﬂen

Seit Inlkraftireten der Bilatera-
len Vertrige mit der Schweiz ist
wieder Bewegung in die regio-
nale Versicherungsbranche ge-
kommen: Die 1300 Grenzgin-
ger im Landkreis Lirrach kin-
nen nun frei entscheiden, in
welchem Land sie sich versi-
chern. Widerspriichliche Anga-
ben zu Fristen und Wechsel-
miglichkeiten machen die Ent-
scheidung aber schwierig. Und
die meisten Experten verdienen
selbat ihr Geld mit Krankenver-
sicherunge.

Eigentlich endete die Frist zum
Wechael der Krankenkasse am
31, August, weswegen noch Mitte
August die 13000 Grenzginger
im Landkreis Lirrach von vielen
Seiten zur Eile gemahnot warden,
Nun aber hat das Amt fiir Sozial-
beitriige Basel vermeldet, dass
Beschiftigte im Kanton Basel-
Stadt-von threm Wahlrecht noch
bis zum 31. Dezember Gebrauch
machen kiinnen, Auch muss der
Kassenwechsel entgegen ur-
spriinglicher Ankindigongen
weder in Basel-Stadt noch im Ba-
selbiet gemeldet werden. Auchin
anderen Kantonen soll der Stich-
tag 31, August gefallen sein,

Fir Grenzganger ist guter Rat
trotz - Aufschub teuer, denn die
Versicherungsmaterie ist dullerst
komplex und die Angebote nur
von Experten zu beurteilen, Nun
ist selbst ans der Hochrheinkom-
mission zu hiren, dass es eine
unvoreingenommen  beratende
Stelle schlicht nicht gebe. So sind
denn Versicherte, Medienverte-
ter und Beratungsstellen wie die
trinationale Infobest Palmrain
auf Experten angewiesen, die
selbst mit Policen handeln,

Unter digsen ist freilich ein hei-
Ber Konkurrenzkampf ausgebro-
chen, Selten zuvor gab es auf ei-
nen Schlag im Krankenversiche-
rungswesen so viele potengielle
Kunden, die Beratung suchten.
So prangen in immer mehr
Schanfenstern im Landkreis Pla-

Wer sich liber Grenzganger-Versicherungen informiert, muss ver-
trauen: Die meisten Experten arbeiten in der Branche, roro: srackiL

kate, die  Grenzginger Infa" ver-
heiflen. Dahinter finden sich die
Biiros der ortsansissigen Versi-
cherungsvertreter, Dem Versi-
cherungsmakler Rolf Bichin ist
dies ein Dorn im Auoge. Er ist
Vorsitzender des Lirracher Ver-
eins ,Grenzginger Info e, V.*
und hat diesen Titel 1998 beim
Deutschen Patentamt als Marke
eintragen lassen in der Kategorie
waeldgeschiifte, Versicherungs-
wesen, Immobilienwesen™, Ver-
klagen wiirde er manche seiner
Kollegen gerne, sagt Eichin, doch
kiénne sich .der Verein keine
Klagen leisten®,

Sechs Mitarbeiter beschaiftigt
der Verein, dem die stewerlich
giinstige Gemeinniitzgkeit nicht
zugesprochen wurde, in den
Brombacher Geschiftsrinmen,
LAlles Versicherungskaufleute®,
wie Eichin erklar, die im Verein
ehrenamtlich titig seien, da nicht
viel Geld hinginkomme: Dienach
eigenen Angaben 1600 bis 1700
Mitglieder leisten lediglich einen
Férderbeitrag von elf Euro jihr-
lich und sind nicht stimmberech-
tigt. Der . Grenzginger Info
e. V.", der nach eigenen Angaben
auch mehrere Tausend Nichi-
mitglieder beriit, bietet selbst

Versicherungen an, aulerdem
laut Internet-Aunftritt iiber den
Schweizer Schwesterverein ,Aunf-
enthalter® Finanzanlagen und
Immobilienfinanzierung,

Drer Verein hatte bei der Griin-
dung 19495 einen sichenkdpfigen
Vorstand, in dem neben Eichin
aunch Steverberater sitzen, Da so-
wohl Vorsitzender als auch eh-
vepamtliche Mitarbeiter privat
mit  Versicherungen handeln,
muss sich Eichin die Frage gefal-
len lassen, ob sich denn private
Geschiiftsinteressen und Ver-
einszweck, der nach geltender
Rechislage kein kommerzieller
sein darf, trennen lassen. Eichin,
der seinen Namen inzwischen
vom Vereinsschild in Brombach
entfernen lief, erklirt; Das ist
nicht mehr zu trennen, da wir
uns auf die Yersicherungspro-
blematik eingestellt haben.” So
sieht man das auch im Landrats-
amt, das Bichin als Experten 2o
einem Runden Tisch eingeladen
hatte. Auflerdem greift Infobest
Palmrain, die selbst keinen Ver-
sicherungsexperten beschiftigt,
auf Eichins Beratung zuriick.
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Zwar antwortet Eichin auf die
Frage, ob man da nicht auch in
die eigene Tasche wirtschafte,
wdas ist s0®, doch fugt er hinzu,
dass die 8000 beratenen Grenz-
ginger nicht zu Abschltissen ge-
zwingen werden. Wichtig ist Ei-
chin zu betonen, dass .ich unei-
genniitzig spreche, denn ich ste-
he nicht unter Abschlusszwang®,
lm Unterschied zu anderen
auf Provisionsbasis arbeitenden
Versicherungsmaklern trigt der
Verein  bel Nicht-Abschluss
Eichins Erstberatunpskosten als
Aufwandsentschiidigung.



